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Aufgaben 
• In dieser eigenverantwortlichen Funktion sind Sie für den Verkauf von Kies, Beton, LKW- 

und Bahntransporten sowie für die Deponiebetreuungen zuständig. 
• Sie pflegen und erweitern die Kundenbeziehungen, um langfristige Partnerschaften zu 

gewährleisten und Sie übernehmen die Leitung des Verkaufs im Innen- und Aussendienst. 

• Sie prägen die Unternehmensentwicklung und die Erreichung der Marktziele 
 

Anforderung 
• Bauführer oder Grundausbildung mit bautechnischem Hintergrund sowie entsprechender 

Weiterbildung oder 
• Wirtschaftsingenieur FH / Betriebsökonom FH 
• Erfahrung im Verkauf, idealerweise in der Beton-, Kies- oder Baustoffbranche 
• Fundiertes technisches Verständnis von Beton und verwandten Produkten 
• Unternehmerisch denkende, kommunikationsstarke Persönlichkeit mit hoher 

Kundenorientierung und Verhandlungsgeschick 
• Verlässlichkeit, rasches Erkennen von komplexen Zusammenhängen 
• Flair für kaufmännische Belange, Durchsetzungsstärke, strukturierte Arbeitsweise und  

gute Computerkenntnisse 
• Freude, die eigenständige Familienunternehmung gegen aussen zu vertreten und ein 

persönliches Beziehungsnetz aufzubauen 

Die MAKIES ist im Kanton Luzern und angrenzenden Gebieten eines der 
führenden Unternehmen in den Bereichen Kies, Beton und Transporte und als 
zuverlässiger und innovativer Lieferant der Baubranche seit Jahrzehnten etabliert. 
 
Zur Verjüngung unseres Teams suchen wir einen 
 

                              WIR SUCHEN 

Leiter/-in Verkauf  
(100% oder nach Vereinbarung, Mitglied des Kaders)  

Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung 
Makies AG · Paul Grossenbacher·  
Luzernstrasse 23 · 6144 Zell · Tel. 041 989 89 89 · p.grossenbacher@makies.ch · www.makies.ch 


